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Лев Решетников  
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 « Успехи экспортеров Ново-
сибирской области очевидны: 
в премии «Экспортер года»-
2023 они забрали призовые 
места в шести номинациях, 
впервые мы заняли пер-
вое место в стране, оставив 
позади сильные экспортно-
ориентированные регионы. 
Это говорит о том, что в слож-
ное время, несмотря на санк-
ционное давление, мы смогли 
выстроить новые логисти-
ческие пути и открыть боль-
шие возможности для продви-
жения товаров на внешние 
рынки. Радует и то, что все 
больше выходят на экспорт 
компании малого и среднего 
бизнеса, традиционно боль-
шой интерес вызывают кон-
грессно-выставочные меро-
приятия и бизнес-миссии. 
Желаю предприятиям успехов 
и достижения всех поставлен-
ных целей!

Андрей Гончаров  
министр промышленности, торговли 
и развития предпринимательства 
Новосибирской области

 « Малый и средний биз-
нес Новосибирской области 
успешно производит про-
мышленное оборудование, 
агропродукцию и внедряет 
инновационные технологии, 
востребованные за рубежом. 
Наши экспортеры завоевы-
вают новые рынки, потому 
что знают: и регион, и госу-
дарство окажут качествен-
ную поддержку на любом 
этапе деятельности. Надеюсь, 
истории экспортеров в этом 
выпуске вдохновят другие 
компании на развитие внеш-
неэкономической деятельно-
сти и освоение новых рын-
ков!

Михаил Космынин 
руководитель Центра «Мой бизнес» 
Новосибирской области

 « Каждый год мы с радо-
стью наблюдаем за успе-
хами наших предпринима-
телей. Они создают новые 
рабочие места, заключают 
взаимовыгодные контракты 
с иностранными партне-
рами и вносят значитель-
ный вклад в увеличение 
объемов отечественного экс-
порта. Все это — результат 
высокого профессионализма 
региональных экспортеров 
и последовательной работы 
Центра поддержки экспорта. 
Специалисты центра готовы 
предоставить всестороннюю 
поддержку на пути выхода 
на новые рынки. Пусть этот 
выпуск станет вдохнове-
нием для предпринимателей 
и поставит новую планку в их 
развитии!

Алина Мусиенко  
руководитель Центра поддержки 
экспорта Новосибирской области 
на площадке Центра «Мой Бизнес» 

 « Второй год подряд Ново-
сибирская область — лидер 
СФО по динамичному раз-
витию экспорта в стране. 
И все это благодаря вам, 
наши уважаемые экспор-
теры. Мы с гордостью следим 
за вашими достижениями 
и готовы делиться историями 
успеха, чтобы вдохновить 
других предпринимателей 
на реализацию экспортных 
возможностей. Продолжайте 
вести наш регион к новым 
вершинам, расширяя при-
сутствие на международных 
рынках и успешно конку-
рируя в сфере мировой тор-
говли!

Команда Центра поддержки экспорта

 « Центр поддержки экспорта Новосибирской области наце-
лен на поддержку и содействие вашим экспортным усилиям. 
Мы стремимся предоставить необходимые инструменты, зна-
ния и ресурсы для успешного развития внешнеэкономической 
деятельности. Вместе с вами мы трудимся над формированием 
благоприятной среды, способствующей вашему росту, расши-
рению рынков сбыта и укреплению международного имиджа 
Новосибирской области. Благодарим вас за работу и вклад 
в экономическое развитие региона! 
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«Техэлектро- 
Сибирь» 

Генеральный директор  
Анна Дриллер

Техэлектро-Сибирь — представитель 
российского электротехнического КВТ, спе-
циализирующегося на производстве ка-
бельной арматуры, инструмента, муфт и на-
конечников. Поставки нашей продукции 
осуществляются не только во все регионы 
РФ, но и в страны ЕАЭС и СНГ. В послед-
ние годы компания ведет активную рабо-
ту по импортозамещению электротехниче-
ского оборудования в России. Наши клиен-
ты — в основном крупные предприятия 
энергетической отрасли. Успешно покоря-
ем рынки Казахстана и Киргизии, доля экс-
порта в этом году составила 4 %. В прошлом 
году вместе с Центром поддержки экспорта 
приняли участие в Международной выстав-
ке «Сделано в России» в Улан-Баторе и уже 
в этом году вышли на новый экспортный 
рынок — Монголию. Мы заключили кон-
тракт с монгольским контрагентом и отгру-
зили продукцию на 10 млн руб.

«Новосибирский 
завод светодиодной 
продукции» 

Руководитель  
Анастасия Горбулицкая

ООО «Новосибирский завод светоди-
одной продукции» — российский разра-

ботчик и производитель комплектующих, 
корпусов и готовых решений в области 
светотехники и светодиодного освеще-
ния. Продукция завода предназначена 
для административного, промышленно-
го, уличного освещения, для торгово-про-
изводственных помещений, школьных 
и дошкольных, медицинских учрежде-
ний. Клиенты завода — крупные произ-
водители светотехники известных брен-
дов, государственные и муниципальные 
объекты, специализированные торговые 
сети, строительные компании. Компа-
ния экспортирует в Казахстан, Монголию, 
Азербайджан. Доля экспорта в общем объ-
еме выручки составляет 6 %. В 2022 г. за-
вод начал сотрудничество с Центром под-
держки экспорта, в ноябре модульные 
системы освещения были представлены 
потенциальным покупателям в рамках 
бизнес-миссии в Исламскую Республику 
Иран. Иранские партнеры проявили за-
интересованность, сейчас компания адап-
тирует проект модульных систем для но-
вого рынка.

Завод не раз становился победителем 
престижных конкурсов в области пред-
принимательской деятельности, а в 2021 г. 
стал лучшим малым предприятием в но-
минации «Импортозамещение».

Сибирская 
биотехнологическая 
лаборатория 
Директор Татьяна Лопаткина

Biotime — это новый бренд сибирской 
компании-разработчика и производите-
ля инновационных профессиональных 
косметологических средств. С 2015 г. мы 
работаем и создаем препараты, которые 
обеспечивают комфортную и качествен-
ную работу современного косметолога. 
Наша миссия — создание самых эффек-

тивных и практичных продуктов для кос-
метологов, а также максимально комфорт-
ных условий для работы косметолога и его 
профессионального развития. Продукци-
ей Biotime пользуются более 20 тыс. кос-
метологов в 23 странах Европы и Азии. 
В этом году мы заключили контракт с но-
вым партнером во Вьетнаме и уже совер-
шили несколько отгрузок продукции. Сей-
час проходим регистрацию продукции для 
поставок в ОАЭ и Китай. Осваиваем на-
правление Ближнего Востока — заключен 
контракт на сотрудничество с Саудовской 
Аравией, также рассматриваем рынки Юж-
ной Америки, Таиланд и Филиппины. Объ-
ем экспорта компании в 2021 г. составил 
15 млн руб., в 2022 г. вырос до 25 млн руб. 
При помощи Центра поддержки экспорта 
компания получила декларацию соответ-
ствия и сертификат свободной продажи 
для экспорта продукции. В этом году ком-
пания стала победителем Всероссийской 
премии «Экспортер года» по СФО в номи-
нации «Экспортер года в сфере промыш-
ленности» и «Ответственный экспортер 
ESG».

ТК «СибТрейд» 
Директор Татьяна Тихонова

Компания основана в 2009 г. Основное 
направление — отгрузка продукции хими-
ческой промышленности и лабораторно-
го оборудования. Доля экспорта составляет 
90 %. С начала 2022 г. открыли пять новых 
стран для экспорта: Беларусь, Армению, 
Киргизию, Азербайджан и Узбекистан. 
Продолжаем активно отгружать в Казах-
стан. В этом году прошли выездную тамо-
женную проверку без единого замечания. 
У компании большой опыт в экспортной 
торговле, она регулярно участвует в элек-
тронных торгах ВЭД. На Всероссийском 
конкурсе «Экспортер года» по СФО стала 
победителем в номинации «Лучший экс-
портер в сфере электронной торговли».

ЭКСПОРТ В ЛИЦАХ
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«Йодометика» 
Директор Анна Сызранова 

Бренд Yodometics — линейка натураль-
ной косметики с морским йодом и водо-
рослями. Компания работает четыре года. 
Выпускаемая продукция служит не только 
красоте, но и здоровью — соединения йода 
в безопасной концентрации обеспечива-
ют профилактику йододефицитных состоя-
ний. Наша косметика продается в Беларуси 
и Казахстане, а также есть эксклюзивный 
представитель на Балканах — в Сербии 
и Черногории. В 2023 г. с помощью Цен-
тра поддержки экспорта компания по-
бывала на профильных косметических 
выставках в Турции и Узбекистане. Ин-
терес к нашей косметике проявляют ки-
тайские партнеры, в этом году на произ-
водстве принимали делегацию из Китая, 
создав предпосылки к дальнейшему раз-
витию сотрудничества. Продукция ком-
пании неоднократно принимала участие 
и становилась лауреатом в премиях «Моя 
косметика — 2022», Green Awards 2022. 
В 2023 г. участвуем в премиях «Гемма», 
GREEN VALLEY AWARDS BY InterCHARM, 
Национальной премии «Моя косметика».

«Ты и Я!» 
Основатель и руководитель 
компании Ольга Груздева

Компания десять лет успешно произ-
водит оборудование и мебель для обуче-
ния и творчества. Среди наших клиен-
тов — детские сады, учреждения среднего 
и высшего образования, кабинеты психо-
логов и логопедов, реабилитационные уч-
реждения, библиотеки, развлекательные, 
спортивные и оздоровительные центры. 
Мы конструируем развивающее обору-
дование, продукцию для логопедов, пси-
хологов, реабилитационные тренажеры. 

В нашем ассортименте — самые трендо-
вые и актуальные товары: сенсорные ин-
теграции, мультстудии, детская мебель 
и др. Наша миссия — участие в формиро-
вании и развитии будущего поколения 
нашей страны и мира в целом, в помощи 
обществу: родителю, ребенку и образова-
тельной системе — в обеспечении достой-
ных условий обучения, раскрытия потен-
циала и талантов детей в школах и дома. 
В 2013 г., когда мы запустили производ-
ство, то и мечтать не могли об экспорт-
ных поставках. Одними из наших первых 
иностранных партнеров были контраген-
ты из Казахстана. Мы оборудовали много 
президентских детских садов, чем очень 
гордимся. Совместно с Центром поддерж-
ки экспорта мы открыли больше рынков. 
В 2022 г. приняли участие в бизнес-миссии 
в Беларусь, по итогам которой заключили 
контракт. А в этом году представляли свою 
компанию на международной выставке 
«Мир детства EXPO 2023» в Ереване. После 
проработки контактов заключили сделку 
с армянскими партнерами на поставку дет-
ского оборудования. Доля экспорта сейчас 
составляет 10 %. Но мы планируем увеличи-
вать объемы и выходить на новые страны, 
целевые рынки — ОАЭ и Кипр.

«Продпоставка» 
Директор Лия Чедаева

Продпоставка — российский произ-
водитель хлебцев и кондитерских изде-
лий из цельного зерна. Компания рабо-
тает на рынке с 2012 г. Для производства 
продукции используется только натураль-
ное сырье и ингредиенты: отборные зер-
на пшеницы, кукурузы, риса, гречки, овса, 
ячменя — проходящие многоступенча-
тый контроль качества, соответствую-
щего ГОСТ. Мы имеем огромный опыт 
успешного прохождения аудитов россий-
ских и международных компаний, а так-
же развитую систему менеджмента каче-
ства и безопасности продукции. Наши про-
дукты представлены в отделах здорового 
питания, диетическо-диабетического пи-
тания, бакалеях и кондитерских. Также 
наша продукция есть в крупнейших торго-
вых сетях: «Гигант», «Мегас», «Охапка», «Го-
рожанка», «Продсиб», «Мария-Ра», «Аникс», 

«Быстроном», «Сладомир». Доля экспорта 
составляет 5,6 %. Продукция компании ре-
ализуется в Беларуси, Казахстане и Арме-
нии. Компания активно принимает уча-
стие в мероприятиях Центра поддержки 
экспорта. В 2023 г. участвовала в между-
народной выставке «Продэкспо» и на пе-
реговорах с представителями стран ЕАЭС.

«ВЭД Агент» 
Директор Александр Дегтярев

«ВЭД Агент» — лидер агентирования 
внешнеэкономической деятельности Сиби-
ри. Компания работает на рынке с 2005 г. 
и оказывает комплекс услуг по осуществле-
нию внешнеэкономической деятельности: 
доставка грузов из Азии и Европы любым 
видом транспорта, таможенное оформле-
ние, аутсорсинг и консалтинг ВЭД, серти-
фикация товаров, страхование грузов. Ос-
новной рынок — Китай. С января по ок-
тябрь 2023 г. из РФ в Китай перевезено 
более 15 тыс. т сельхозпродукции в соб-
ственных контейнерах. В компании рабо-
тает более 100 человек, 26 из них владе-
ют китайским языком. Представительства 
компании есть в Москве, Китае, Находке.

«1 СНЕГ»  
(Первый Снег) 

Генеральный директор  
Алексей Гордиенко

Компания — крупнейший в России про-
изводитель подарочной упаковки. Ежегод-
но разрабатывает и выводит на рынок но-
вую коллекцию из сотен видов упаковки 
на новогодние, весенние, региональные, 
профессиональные и другие праздники. За-
казчики компании — все крупные конди-
терские фабрики и производители подар-
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ков в России, Беларуси и Казахстане. Компа-
ния экспортирует упаковку также в страны 
Азии и Восточной Европы. Наша компания 
регулярно проводит исследования потре-
бительских предпочтений, отбирает самые 
востребованные лицензии для детских по-
дарков. В 2023 г. это «Три кота», «Ну, пого-
ди!», «Простоквашино», «Умка», «Сказочный 
патруль» и «Ми-ми-мишки». Мы являемся 
эксклюзивным правообладателем на про-
изводство подарочной упаковки под эти-
ми брендами. Упаковка экспортируется 
в Беларусь, Казахстан, Таджикистан, Арме-
нию. Добавились новые рынки: Киргизия 
и Узбекистан. В 2023 г. с партнером из Ка-
захстана заключен экспортный контракт 
на поставку подарочной упаковки из кар-
тона более чем на $34 тыс.. Являемся при-
зерами конкурса «Экспортер года» в сфере 
промышленности на региональном этапе. 
В этом году компания при помощи Центра 
поддержки экспорта принимала участие 
в международной выставке «Мир детства» 
в Армении и бизнес-миссии в Киргизию. 
Благодаря выездным мероприятиям мы 
проработали контакты и готовимся под-
писывать экспортные контракты.

«Вектор-БиАльгам» 
Генеральный директор  
Леонид Никулин

Биотехнологическая компания, специ-
ализирующаяся на производстве фарма-
цевтических иммунобиологических пре-
паратов и пробиотической продукции. 
Предприятие образовано в 1996 г. на базе 
Государственного научного центра виру-
сологии и биотехнологии «Вектор» науко-
града Кольцово — одного из крупнейших 
научных центров страны. Сегодня «Вектор-
БиАльгам» — самостоятельная компания 
и один из ведущих представителей био-
технологической отрасли в наукограде 
и в России. Мы единственная российская 
компания, выпускающая вакцину для про-
филактики гепатита А. Вакцина не усту-
пает по эффективности ведущим миро-
вым аналогам, не содержит антибиотики 
и консерванты, коэффициент эффектив-
ности составляет около 99 %. Предприятие 
имеет собственную научно-исследователь-
скую базу и уникальное производство, ос-

нащенное современным оборудованием, 
не имеющим аналогов в мире. На пред-
приятии функционируют инновационные 
линии розлива инъекционных препара-
тов — одни из самых современных в Евро-
пе. В 2023 г. объем экспортных продаж со-
ставил более 1,5 млн руб. В основном экс-
портные клиенты — узбекские компании, 
но также продукция экспортируется в Мол-
дову, Казахстан, Армению, Туркменистан, 
Беларусь, Кыргызстан. В 2020 и 2021 гг. 
компания завоевала почетное второе ме-
сто на окружном этапе во всероссийском 
конкурсе «Экспортер года» в номинации 
в сфере высоких технологий.

«Фамильный текстиль» 
Директор Сергей Загуляев

Более 20 лет Familytex производит по-
стельные принадлежности. Сегодня то-
вары бренда можно найти на полках ги-
пермаркетов «Леруа Мерлен» и «Посуда-
Центр», а также на маркетплейсах OZON 
и Wildberries. Ортопродукция компании 
прошла испытания в НИИТО, Новосибир-
ском областном центре дезинфекции, но-
вокузнецком филиале НИИ общей реа-
ниматологии. Часть изделий признана 
продукцией медицинского назначения. 
С 2021 г. компания активно развивает экс-
портное направление при поддержке Цен-
тра поддержки экспорта. Так, в октябре 
2021 г. делегация «Фамильного текстиля» 
приняла участие в Казахстанской между-
народной выставке по здравоохранению. 
Результатом стало несколько контрактов 
на сумму более 2 млн руб. В 2022 г. «Фа-
мильному текстилю» удалось сохранить 
и приумножить экспортное направление. 
Компания приняла участие в бизнес-мис-
сии в Киргизию. В ходе поездки заключи-
ла контракт на поставку постельных при-
надлежностей на сумму более 3 млн руб. 
Также благодаря ЦПЭ предприятие сер-
тифицировало товары на условиях софи-
нансирования. Декларация о соответствии 
продукции позволит ввозить товар в лю-
бую страну ЕАЭС. В этом году «Фамильный 
текстиль» открыл для себя новое направ-
ление — Беларусь. Сотрудничество со спе-
циалистами Центра поддержки экспорта 
принесло рост экспорта до 5 %.

«Купинское  
мороженое» 

Директор Алексей Руденских
Современный и один из крупнейших 

производителей натурального мороженого 
в Сибири. Более 25 лет команда экспертов 
в производстве мороженого создает безо-
пасный и натуральный продукт на базе мо-
лочного комбината в г. Купино Новосибир-
ской области. Предприятие широко извест-
но в стране переработкой свежего молока. 
Цех мороженого оснащен новейшим обо-
рудованием из Европы. Сегодня это семь 
производственных линий, которые позво-
ляют выпускать востребованную продук-
цию разнообразных видов и форм фасов-
ки. Мощность фабрики «Купинское моро-
женое» насчитывает порядка 10 тыс. тонн 
готовой продукции в год. Компания выпу-
скает более 100 видов натурального моро-
женого под ТМ «Купино» и СТМ партнеров. 
В ассортименте — классические пломбиры 
на сливках или с большим содержанием мо-
лока, а также креативные разработки, ко-
торые раньше были привилегией высокой 
кухни — мы делаем их доступными любо-
му потребителю. Доля экспорта составляет 
15 %. В этом году мы вернули продукцию 
на рынок Беларуси и удерживаем взлет пе-
риода 2022 г. на рынках Кыргызстана и Ка-
захстана. Совместно с Центром поддержки 
экспорта принимали участие в бизнес-мис-
сии в Таджикистан в поисках новых экс-
портных возможностей. На данный момент 
подписанные предварительные соглаше-
ния находятся в работе. На постсоветском 
пространстве особенно ценят эскимо, по-
этому и новинки премиум-сегмента с оре-
ховыми вкусами вызвали восторг! Аудито-
рия стран ЕАЭС как части постсоветского 
пространства также находит в этом отклик. 
Наша задача — производить качественный 
и безопасный продукт, сохранить ожидания 
от него у аудитории, а вот ее отклик и есть 
успех нашего скрупулезного подхода к ра-
боте. Продукция ТМ «Купино» удостоена на-
град международных, федеральных и реги-
ональных конкурсов. Каждое достижение 
значит для нас очень многое и подтвержда-
ет заявляемые высокое качество, безопас-
ность и исключительные вкусовые и потре-
бительские свойства.
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«Экспортер» 
Директор Павел Кузьмин

Компания «Экспортер» профессиональ-
но оказывает услуги в области внешнеэ-
кономической деятельности по поиску 
и экспорту разных групп товаров из Рос-
сии в страны Евразийского экономиче-
ского союза (ЕАЭС) с 2011 г. География 
поставок наших клиентов насчитывает 
16 стран: Россия, Казахстан, Киргизия, Бе-
ларусь, Армения, Бангладеш, Грузия, Сер-
бия, Азербайджан, Узбекистан, Монголия, 
ОАЭ, Таджикистан, Гондурас, Китай, Сло-
вения. За период 2022–2023 гг. мы откры-
ли для себя шесть новых стран: Китай, Гон-
дурас, Грузия, Сербия, Словения, Бангла-
деш. Оборот компании превысил 1 млрд 
руб. и продолжает расти. Компания регу-
лярно участвует в конкурсах, в этом году 
заняла третье место на премии «Экспор-
тер года» в сфере услуг на региональном 
и окружном этапах, а также стала лауреа-
том премии «Золотой Меркурий».

«МедиКрафт» 
Директор Артем Юдин

ООО «МедиКрафт» основано в июне 
2010 г. Малая инновационная компания, 
резидент Технопарка «Сколково» и Научно-
технологического парка Новосибирского 
Академгородка. Компания осуществляет 
полный цикл разработки и производства 
современных контактных сред для ин-
струментальной диагностики в здравоох-
ранении и промышленности, используя 
новейшие достижения науки и коопера-
цию с ведущими НИИ СО РАН. Постав-
ка продукции осуществляется во все ре-
гионы России, Казахстана, Кыргызстана, 
Армении, Беларуси и Узбекистана. Доля 
экспорта составляет около 20 % в обороте 
компании. В 2014 г. получены регистраци-

онные удостоверения на нашу продукцию 
в Республике Казахстан и Кыргызской Ре-
спублике. В 2016 г. получены регистраци-
онные удостоверения в Республике Узбе-
кистан. Также в 2022 г. произошел значи-
тельный рост экспорта нашей продукции: 
42,03 % к уровню 2021 г. В 2023 г. две ли-
нейки нашей продукции получили право 
маркировки знаком СЕ. ООО «МедиКрафт» 
активно взаимодействует с Центром под-
держки экспорта Новосибирской области 
с 2015 г. Мы неоднократно пользовались 
почти всеми предлагаемыми ими услуга-
ми: участие в международных выставках, 
бизнес-миссиях, регистрация товарного 
знака на внешнем рынке, софинансирова-
ние сертификации продукции. Поддерж-
ка центра однозначно оказала самое по-
зитивное влияние на нашу экспортную 
деятельность. Мы неоднократно стано-
вились призерами конкурса «Экспортер 
года» в сфере высоких технологий на ре-
гиональном этапе.

«Скай Карго  
Сервис» 

Генеральный директор  
Алексей Ермолаев

Компания родилась в 2014 г. Мы зани-
маемся международными авиаперевоз-
ками грузов и доставляем самолетами ге-
неральные, негабаритные, медицинские, 
опасные и другие виды грузов в Европу, 
Америку, Азию и по всей России. Наша гео-
графия насчитывает 86 стран и пять конти-
нентов. Самые популярные экспортные на-
правления: Китай, ОАЭ, США, Индия, Тур-
ция, Мексика, Узбекистан, Гонконг, Оман, 
Республика Корея. В качестве достижений 
компании можно отметить запуск авиа-
консолидации грузов, которая помогла 
многим бизнесам расширить свои логи-
стические возможности доставки грузов. 
Консолидированный груз — объединение 
товаров для перевозки по одному маршру-
ту. Этот метод позволяет объединить грузы 
от разных поставщиков с разными характе-
ристиками. Авиаконсолидированные гру-
зы популярны среди предпринимателей, 
их выбирают для небольших партий и от-
дельных товаров, чтобы снизить стоимость 

перевозки мелких грузов. Сегодня авиакон-
солидация стала одним из самых важных 
направлений у экспедиторских компаний, 
работающих с Китаем. Мы действительный 
член «Союза транспортников, экспедито-
ров и логистов Сибири». Наши достижения 
отмечены как на городском, так и на реги-
ональном уровне. Мы являемся призера-
ми конкурса «Экспортер года» в сфере услуг 
на региональном этапе и отмечены преми-
ей «Золотой Меркурий» как лучшее пред-
приятие-экспортер в сфере услуг.

«КедрПром» 
Директор Евгения Сорокина

Производство и продажа бань-бочек, 
саун, купелей, фитобочек, мебели из си-
бирского кедра. Нас зовут Евгения и Алек-
сандр Сорокины. История нашей семей-
ной компании началась на Алтае — месте 
с особенной, очень сильной энергетикой. 
Мы начали работать с кедром, разработали 
и изобрели уникальные модели фитобо-
чек, бань-бочек, саун. Сегодня в нашем ас-
сортименте более 500 наименований изде-
лий из кедра. За 17 лет изготовили 25 тыс. 
кедровых бань-бочек, фитобочек, купелей, 
финских и ИК-саун, фурако. Многие из-
делия уникальны, разработаны нашими 
технологами и имеют патент. За годы ра-
боты предприятие заслужило много по-
ложительных отзывов от клиентов и пар-
тнеров: термального комплекса «Мира 
Термы», центра банной культуры «Купа-
ло», гостинично-оздоровительного цен-
тра «Жихорка», банного СПА-центра «Си-
бирика», массажных салонов «Тайрай». 
Мы несем ответственность за каждое про-
данное нами изделие и работаем для того, 
чтобы у обычного городского жителя была 
возможность соприкасаться с удивитель-
ным кедром, вдыхать его целебный аро-
мат и улучшать свое физическое и эмоцио-
нальное здоровье. Выпущенная продукция 
радует клиентов в Европе, Азии, Америке, 
странах СНГ. Несмотря на внешние огра-
ничения логистики и денежных транзак-
ций мы продолжаем регулярные поставки 
в Казахстан и заключили контракт с Респу-
бликой Беларусь. Сейчас ведем активные 
переговоры с Сербией. В этом году благо-
даря Центру поддержки экспорта компа-
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ния прошла обучение по программе «Экс-
портеры 2.0» в бизнес-школе Сколково, где 
с наставником была проработана дорож-
ная карта и определены шаги по освоению 
новых территорий. По итогам 2021 г. Евге-
ния стала победителем конкурса «Экспор-
тер года» в номинации женщина-экспор-
тер на региональном этапе.

«Альтаир  
Диджитал» 

Основатель Константин Урванцев
Виртуальная Энциклопедия Altairika — 

это детское дополнительное образование, 
которое позволяет смотреть познаватель-
ные фильмы в VR-очках с эффектом пол-
ного погружения. Библиотека энциклопе-
дии включает в себя 125 научных фильмов 
от лучших мировых студий. Все они отлич-
но встраиваются в самые разные школь-
ные предметы: физику, биологию, астро-
номию, естествознание, историю, литера-
туру, английский язык, краеведение, ОБЖ 
и др. Миссия компании — дать детям даже 
в самых отдаленных уголках планеты до-
ступ к качественному, современному им-
мерсивному образованию, которое стиму-
лирует интерес к обучению. В 2016 г. мы 
разработали собственный продукт — «Вир-
туальная энциклопедия», а в 2017 г. успеш-
но запустили первые 17 франшиз. К 2023 г. 
у нас открыто более 130 представительств 
по всему миру. Мы запустились в Белару-
си, Казахстане, Таджикистане, Молдове, 
Пуэрто-Рико, Индии, Гонконге, Мексике, 
Чили, Бразилии, Омане, Катаре, Велико-
британии, Малайзии, Италии и др. В этом 
году в компании произведена реорганиза-
ция отделов в целях повышения эффектив-
ности работы и максимизации прибыли, 
заключено 76 партнерских договоров, два 
из них — зарубежные (Италия и Гонконг). 
При помощи Центра поддержки экспорта 
мы разместились на международном мар-
кетплейсе Topfranchise.com для дальней-
шего увеличения продаж и расширения ге-
ографии. Наш стартап неоднократно был 
отмечен наградами, одна из которых — 
международного уровня: награда «Луч-
ший AR/VR продукт года» на EdTechReview 
Conference в Индии.

ООО «АГРОФАРМ» 
Директор Олег Почевалов

Сельское хозяйство — одна из важных 
и перспективных отраслей в нашей про-
мышленности, поэтому мы растем и разви-
ваемся в этой области. АГРОФАРМ — инно-
вационное наукоемкое предприятие. Все-
го за пять лет активной работы мы заняли 
прочную позицию на рынке органических 
удобрений и экологичных кормовых до-
бавок России и вышли на международ-
ный уровень. Мы постоянно развиваем-
ся, используем новые технологии и вне-
дряем их в сельское хозяйство. Компания 
АГРОФАРМ начала деятельность с 2018 г., 
изначально мы открывались с упором 
на экспорт. География экспорта охватыва-
ет рынки Казахстана, Вьетнама и Польши. 
В 2022 г., несмотря на санкции, логистиче-
ские барьеры и проблемы с оплатами, мы 
отгрузили первую партию 10 тыс. л удобре-
ний «Цитогумата» в Польшу и расширили 
поставки в Казахстан (около 190 тыс. л удо-
брений «Цитогумата»). С Центром поддерж-
ки экспорта сотрудничаем давно. Прини-
мали участие в сельскохозяйственной вы-
ставке KazAgro-2021 и расширили свою 
контактную базу. А в прошлом году со-
трудники центра помогли нам с постав-
кой в Польшу: был проработан логистиче-
ский маршрут через страны Прибалтики, 
и подготовлены отгрузочные документы.

«Завод МЕТАЛИКС  
ТД» 

Директор Павел Черноусов
Основное направление деятельности — 

производство противопожарных и метал-
лических дверей, люков, ворот разного на-
значения. В 2012 г. открыли производство, 
постепенно расширяли площадь и заку-

пали оборудование. Сейчас изготавлива-
ем стальные и противопожарные двери, 
люки, ворота из нержавеющего листа для 
активных сред и пищевых производств. 
Объем производства доходит до 2000 еди-
ниц в месяц. На всю продукцию оформле-
ны сертификаты ЕАЭС. С 2020 г. начали 
осуществлять экспорт в Казахстан. Регуляр-
но участвуем в мероприятиях Центра под-
держки экспорта, участвовали в междуна-
родной строительной выставке KazBuild, 
бизнес-миссии в Кыргызстан и Узбеки-
стан. За время работы открыли новые стра-
ны: Кыргызстан, Монголию, Узбекистан. 
В этом году стали лауреатом премии Но-
восибирской городской ТПП в номинации 
«Лучший экспортер года среди предприя-
тий Новосибирской области».

«ВЕРДАТЕРРА» 
Генеральный директор  
Руслан Салимгареев

Научно-производственное объедине-
ние «ВердаТерра» — инновационное пред-
приятие в сотрудничестве с ведущими на-
учно-исследовательскими институтами 
Российской академии наук. Наша про-
дукция помогает повышать объемы и ка-
чество урожая фермерам в органическом 
земледелии во многих странах мира. Мы 
производим экологически безопасную 
продукцию для агрономии — концен-
трированные биохимические активаторы 
на основе гуминовых комплексов для рас-
тениеводства, животноводства, птицевод-
ства и аквакультур под торговым наиме-
нованием «ТЕРРА 7» и «ТЕРРА». У нас боль-
шой опыт контрактного производства под 
собственной торговой маркой. Кроме про-
изводства и реализации концентратов для 
сельского хозяйства, одна из основных за-
дач компании «ВердаТерра» — обеспече-
ние аграриев информацией об эффектив-
ных научных разработках, технологиях, 
внедрение которых позволило бы повы-
сить рентабельность предприятий АПК, 
поднять их на новый производственный 
уровень. Компания занимается практи-
ческими исследованиями в области про-
мышленного применения биопрепара-
тов, изучением, объединением научных 
разработок, которые сегодня сосредото-
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чены в разных организациях аграрной 
науки. Наши удобрения экспортируются 
в Казахстан, Кыргызстан, Таджикистан, 
Узбекистан, Азербайджан, Вьетнам, Ки-
тай, Монголию, Германию, Индию. В этом 
году заключен меморандум о сотрудниче-
стве с вьетнамским дистрибьютором. Те-
перь удобрения «ВердаТерра» будут пред-
ставлены в странах Юго-Восточной Азии: 
Вьетнаме, Камбодже, Лаосе, Мьянме, Та-
иланде, Индонезии, Филиппинах. Также 
получили свидетельства о государствен-
ной регистрации в Республиках Казахстан 
и Кыргызстан.

«АкваРоса» 
директор Денис Куранчев 

С 2017 г. компания — единственный 
производитель минеральных растворов 
и спреев на основе озерной соли (рапы), 
у нас есть собственное инновационное 
предприятие, мы создаем товары для здо-
ровья и красоты под торговыми марка-
ми «АкваРоcа» и «RАPА». Концепция ком-
пании «АкваРоса» основана на целебных 
свойствах рапы. Продукция активно при-
меняется для профилактики и лечения 
ЛОР-заболеваний, проблем полости рта, 
применяется при кожных проблемах у де-
тей и взрослых. Наша производствен-
ная площадка расположена в экологиче-
ски чистом регионе России — Алтайском 
крае (г. Яровое) в непосредственной бли-
зости от источника сырья, оснащена со-
временным высокотехнологичным обо-
рудованием. В прошлом году мы приня-
ли участие в международной выставке 
Beauty Istanbul 2022 в Стамбуле при со-
действии Центра поддержки экспорта 
Новосибирской области Также приняли 
участие в реверсной бизнес-миссии и про-
вели переговоры с партнерами из Казах-
стана и Беларуси. В этом году получили 
сертификат качества «Сделано в России», 
что поможет нам в дополнительном про-
движении продукции за рубежом. Регу-
лярно обращаемся в ЦПЭ за консульта-
циями по всем вопросам — от работы 
с документами до поиска зарубежных 
партнеров. Так, благодаря ЦПЭ в прошлом 
году открыли новый рынок — Республи-
ку Кыргызстан.

«ПромИз» 
Директор Виктор Гавриков

Группа компаний основана в 2005 г. Мы 
производим противопожарное оборудо-
вание, стальные двери, арматуру, метал-
локонструкции, металлические шкафы. 
Еще одно направление — производство 
товаров для дачного отдыха и пикника 
под ТМ «Сибирский пикник». Компания 
имеет необходимые мощности для обслу-
живания внешних рынков. В производ-
ственную структуру предприятия входят 
четыре цеха, современные станки с ЧПУ, 
опытные производственники, достаточ-
ные складские запасы и собственный гру-
зовой автомобильный парк. Наша ком-
пания осуществляет поставки за рубеж 
с 2012 г., доля экспорта составляет 10 %. 
Текущие страны, с которыми мы работа-
ем, — Казахстан и Кыргызстан. Мы заинте-
ресованы в расширении географии поста-
вок и всегда открыты для сотрудничества. 
В этом году обратились в Центр поддерж-
ки экспорта и приняли участие в между-
народной строительной выставке KazBuild 
и бизнес-миссии в Кыргызстан. Благода-
ря поддержке расширили деловые связи, 
увеличили объемы экспорта. В новом году 
у нас большие планы — выйти на рынки 
Узбекистана и Монголии.

«Эколюкс» 
Директор Ксения Вырвинская

Комплексный поставщик промышлен-
ного оборудования: электротехника, све-
тотехника, промышленные товары. Ком-
пания на рынке — с 2015 г. В этом году 
мы расширили ассортимент продукции 
до промышленных товаров и реализовали 
невероятно сложный проект по поставке 
кокса в Иран — 246 фур в одном контрак-
те. В основном мы поставляли на рынки 

Казахстана и Кыргызстана, в этом году ге-
ография также расширилась. Руководи-
тель компании Ксения Вырвинская при-
няла участие в стажировке от президент-
ской программы управленческих кадров 
в Турцию, благодаря чему удалось догово-
риться о реализации совместных проектов 
с турецкими партнерами. В прошлом году 
при поддержке Центра поддержки экспор-
та мы прошли обучение в экспортном ак-
селераторе Сколково, это дало результаты 
в виде пересборки бизнеса и составления 
дорожной карты, и к этому году наша не-
большая компания пополнилась тремя 
новыми сотрудниками. Мы регулярно за-
нимали призовые места в конкурсе «Экс-
портер года» на региональном и окружном 
уровнях. Но в этом году наша компания 
стала победителем конкурса «Экспортер 
года» в номинации женщина-экспортер 
на федеральном этапе.

SIBIRBOTANIQ 
директор Анна Поллер 

Российский бренд натуральной косме-
тики, разработанный учеными-косметоло-
гами наукограда Кольцово. В его линей-
ке — средства, действующие на клеточном 
уровне, омолаживающий эффект которых 
доказан опытным путем. Особенность кос-
метики SIBIRBOTANIQ — высокая концен-
трация пептидов, активных компонентов 
и растительных экстрактов. Все вместе 
они оказывают заметный anti-age эффект 
и преображают кожу. Каждый компонент 
нацелен улучшить качество кожи, а также 
запустить естественный процесс ек реге-
нерации. В составах средств SIBIRBOTANIQ 
отсутствуют парабены, силиконы, искус-
ственные отдушки и нефтепродукты. Ев-
ропейские косметические компоненты 
сертифицированы по протоколу ECOCERT, 
а травы и ягоды выращены в экологиче-
ски чистых уголках Сибири. В 2023 г. мы 
сделали первые поставки в Республику Бе-
ларусь, а также открыли представитель-
ство в Казахстане для дальнейшего про-
движения в страны ЕАЭС. В планах — со-
вместно с Центром поддержки экспорта 
Новосибирской области принять участие 
в профильной выставке и покорять но-
вые рынки.
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